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申请微商代理基本零
门槛，只需进一定数额货物

家住海口南沙路附近的小黄在海口某单位从事销
售工作，平时兼职做微商挣零用钱。“微商也是销售行
业的一种，只是宣传手段不一样。”小黄说，申请成为微
商代理基本上是零门槛，大部分商家也不会向代理收
押金。“只要跟商家进一定数额的产品，就可以成为代
理。你卖得出就挣钱，卖不出就赔钱。”小黄说。

小黄向记者透露，微商是分级别的，不同级别的代
理进货的量以及价钱都不一样，“刚入门的微商都是进
一箱囤货，级别高的就要进几箱。比如某品牌的面膜
单价198元/盒，普通微商进货158元/盒，较高级别的
进货虽然才128元/盒，但一次要求进很多箱。”小黄表
示，产品销售有统一定价，微商从中赚取差价。

商家如何监管微商呢？小黄表示，只要微商不违
法，商家基本不会插手微商的业务。

大四女生大部分精力用来做
微商，一学期挂3科

小王是海南某高校一名大四学生，半年前，她在朋友的带动
下开始做微商。“大四课少，时间比较充裕。我利用课余时间和买
家互动和接单，下午去快递公司统一发货，晚上在微信朋友圈里
发文图打广告。”小王说。

“微商要做的事情很繁琐，跟总代理进货、添加新客户、推销
产品，还要处理售后咨询等。”小王告诉记者，有时候她要折腾到
半夜两三点才能睡觉，白天客户咨询，上课时手机震个不停，每天
盯着手机十多个小时，一天下来又困又累。小王说，“有客户咨询
才有销售的希望，没有足够的耐心和抗压能力，一般人是做不了
微商的。”

“我现在每个月做微商的收入有2000-3000元，赚得多的
时候也有几千元，但是一囤完货，钱又没了。”小王一脸无奈地说，
像她这样做微商的学生，没有多余的钱进行资金周转，只能不停
地添加新客户。由于自己大部分时间和精力都用在做微商上，上
学期她挂了三门课程，“没办法，我大部分的生活费都投进去了，
货卖不出去，我饭都没得吃。”小王告诉记者，自己身边做微商的
朋友大多数每月收入2000多元，多的有3000-5000元，总代理
的收入比较高，每月进账上万元不等。

“微商想
获得消费者的
信任很难”

“微商就是一群不务实的
人，卖的东西大多是‘三无’产
品，靠发展下线赚钱”、“什么
价钱什么货，这么便宜的东西
怎么可能会有好效果”……在
这些质疑的声音下，微商想

“拼出一条血路”绝非易事。
小黄说，微商不像从前那么好
做了，“现在很多人本能地拒
绝微商，觉得微商卖的产品都
是假冒伪劣的，所以要建立消
费者的心理认同感并获得信
赖很不容易。”小黄表示，她在
接代理的时候格外慎重，自己
用过觉得不错才会销售，“如
果一个产品不好，微商再怎么
吹捧，客户只会买一次，而微
商想挣钱一般得靠回头客。”

对于小黄的观点，王同学
非常赞同，“我刚开始做微商，
积累的客户有限，如何吸引关
注度是一个大问题。因为经
常刷屏，很多朋友把我屏蔽
了。”王同学说，做微商最难的
就是让别人相信你卖的产品
是好的，因此购买之前会考虑
很久，“我能理解他们的心情，
所以，如果自己没用过产品，
我是绝对不敢去接代理的。”
王同学表示，现在的人买东西
喜欢货比三家，微商想要留住
顾客，要么产品价格优惠，要
么质量实在，“因此，如何增加
客源是每一个微商必须要面
对的问题。”

海南一女大学生
兼职微商月入2000多元
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文昌一幼师兼职微商，
忙里偷闲躲到厕所里接单

“我做微商有两年多了，主要卖一些彩妆用品和护
肤品，这类产品都挺畅销的。”文昌市民陈女士告诉记
者，她是文昌某幼儿园的幼师，平时兼职做微商，由于
自己的职业性质，做微商时都是“偷摸着来”。

“我特地备了两部手机，一部专门用来做微商的，
另一部则是工作用的。”陈女士告诉记者，每天早上6
点起床后，她都会先在朋友圈里给产品推一篇“鸡汤
文”，中午休息时浏览一下商家推出的新产品，需要的
就进一些货。“在办公室只能小心翼翼地做这些事，趴
在桌上偷偷看，偶尔有同事从身后走过，我都会被吓出
一身冷汗。”陈女士说，下班回到家后她就开始接单和
向客户推销产品，睡觉前还要在朋友圈晒当天的订单
和产品效果图。“微商就要时刻与客户保持互动，要让
客户觉得自己的钱花得值！”

陈女士坦言，平时在幼儿园的工作比较忙，偶尔也会
忙里偷闲给客户回复信息，“有时候躲进厕所里接订单。”

陈女士告诉记者，她做微商代理产品，每个月能进
账2000元左右。“我认识一个女生，她一边做微商代理
化妆品，一边经营美容店，一个月收入有15万余元。
但是每天昼夜颠倒，经常半夜两三点钟还能看到她发
工作动态。”
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宝妈做微商5年，买了一辆
10多万的轿车

菲菲是一名宝妈，有一个3岁的女儿，她已在海南做了5年
微商，目前用做微商挣的钱买了一辆10多万元的轿车。菲菲介
绍，根据她多年来的代理经验，彩妆、护肤品类的产品比较好卖，
挣的钱也多。“我之前做过卫生巾代理、水果代理，后来发现这些
产品不好卖，有时候囤了好几箱的货都卖不出去，经常入不敷
出。”菲菲说，后来她改做护肤品、彩妆类的代理，才慢慢挣到钱，

“化妆品销售定位一般就是学生和普通工薪一族的女性，她们对
化妆品的需求量较大，但又没有太多的钱，一般只要产品价格亲
民、质量过关就不愁销路。”

菲菲表示，微商发朋友圈是有“门道”的，每次发之前，自己心
里要有一个清晰的构架，“比如今天是以宣传新品为主，我就会主
攻这个新产品，剖析产品的成分、作用、适用人群、质量检测，跟其
他牌子同类产品进行对比。”菲菲说，总而言之，就是要站在消费
者的立场考虑问题。

许多人觉得，做微商很轻松，只需要发发朋友圈就行，其实不
然。菲菲说，她与厂家合作，直接从厂商那里拿货，因此，每个月
必须达到一定的销售额。“我女儿还小，家里也没有其他人帮忙照
顾，一旦孩子生病，我就没时间去打理这些东西，而达不到销售额
就要自己贴钱补。”菲菲说，她最忙的时候每天只睡四五个小时，

“每天睁开眼第一件事就是看手机，查看订单物流，看看厂家有没
有推出新产品，好及时向客户推广。”
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本报讯 你的微信朋友圈里一定有这样一群人，他们每天乐此不疲
地更新朋友圈，晒产品、晒客户评价、晒买家秀，再配上一段“鸡汤文”。
这些人就是微商。

微信朋友圈里的微商们看似收入可观，但是记者采访30名分布
在我省各个市县的微商了解到，这些微商普遍月收入2000-3000
元，多的上万元。不是所有的微商都如表面这般光鲜亮丽
…… 实习生 曹宝心 记者 沈丽焕

但是……
她一学期挂了3科
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