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同时开网店做微商，营业额一
半来自线上销售

记者来到一家在得胜沙做服装生意十多年的店铺，一开始
是老板夫妇两人从广州进货，辛辛苦苦打下不错的基础。“以前进
货辛苦不算啥，毕竟生意好客人多；如今店里每天就稀稀拉拉的
几个顾客，都没了销售的热情。”服装店的老板坦言，“这几年生意
明显差了许多，以前好的时候，一天能卖上百件衣服，现在每个月
差不多有五六天是一整天都不‘开张’的。”为了跟上时代的步伐，
店老板女儿接过生意后，还开了网店、当微商，拓宽销售渠道。“现
在，我们店的营业额，有一半来自网络销售。坐在店里，手机接
单、招呼顾客两不误，每天晚上再打包发货。”这位“店二代”说道。

“依靠电商平台销售，要有大量库存和齐全的种类来支撑，
否则在激烈的竞争下，想要打开局面也不是一件易事。”李开海透
露，在得胜沙的商户中，通过电商平台能够打开销路的，大多是和
工厂联系较密切的大商户。

有人唉叹生意大不如前，有人转型线上线下结合寻销路

海口得胜沙部分商户：

曾经“带货”惊人
如今销量愁人

生意一年不如一年，很
多客人转向电商平台订货

曾经，每逢周末的得胜沙人声鼎沸，是批发商
追逐的黄金地段。日前，记者来到得胜沙步行街
时，已看不到当年人声鼎沸的场景，虽然街道经过
改造后干净整洁，但顾客并没有因此而增多。

“以前早上8点就开始人头攒动，现在都10
点了，客人仍寥寥无几。以前是买的人比卖的人
多，现在是卖的人比买的人多。”在得胜沙经营儿
童服饰的张女士无奈地说，在整个得胜沙市场里，
近几年生意最不好的，童装算一个。“与2014年、
2015年比，近两年销量至少降了两成。以前旺季
每月营业额能上10万，现在每月的利润仅仅够租
金和生活成本。有人做了一二十年童装，放弃了；
也有人满怀期待进来，他们不知道童装生意水有
多深。我们是做的时间久了，才能勉强支撑。”

“我2010年开始在得胜沙卖女装，当时生意
不错，其他市县的批发商，也比较喜欢跟我拿货。
但2015年开始，来拿货的越来越少，我打电话问
才知道，他们大多从网上订货了，价格比在这批发
便宜。”在得胜沙经营女装的胡女士透露，现在市
场里卖女装的商铺，主要靠一些回头客不定期拿
货支撑，“现在整个行业都不怎么好做，所以来批
发女装的顾客，需求量也远远不如以前。”

同样在得胜沙卖女装的王先生介绍，他2013
年在得胜沙租下铺面，当时行业景气，租金每月
3000多元。“当时生意好，每月3000元的租金可
以接受。但现在整个批发市场不景气，赚不了多
少钱，每月3000元的租金就成了我们的负担。”王
先生说，除去成本，现在每个月赚的钱，基本上都
用来交租了，“因为库房里压的货和违约押金，又
不能说不干就不干。”

走访中记者发现，得胜沙批发商场里，像王先
生这样进退两难的商户，不在少数。面对数量不
少的库存投入和铺面租赁违约金，只能选择在越
来越小的利润空间里勉强经营。

本报讯 似乎每一座城市，都有一个标
志性的批发市场。广州十三行、北京动物
园、武汉汉正街……这些地方可以说是很多
人的儿时回忆，父母总爱带着孩子去那买新
衣服淘年货。位于海口市骑楼老街附近的
得胜沙步行街，同样承载着一代海口人的

“独家”记忆。随着时代的更迭，电子商务崛
起带来的冲击，曾经风光一时的海口得胜沙
步行街批发市场，如今是怎样一番景象？近
日，记者来到老海口人再熟悉不过的得胜沙
步行街，不少商户感慨，“营业状况一年不如
一年。”为了跟上时代步伐，部分商户将实体
经营和线上销售结合起来。转型的商户表
示，营业额近半来自网络订单。
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商户感慨

租金从每月三四千降
到一千八，依然有空铺面

记者通过一则铺面招租启事，联系到了得胜
沙一家批发商场的工作人员。“十多年前，我们商
场的月租是3000-4000元，现在降到1800元/
月，依然没人租，铺面还空着7间。”该商场工作人
员李开海介绍，随着电子商务的快速发展，得胜沙
里的商户，大多在走下坡路。

“很多小商户近几年来经营状况不好，赚不了
多少钱，时不时会提出晚点交租，我们也会谅解。”
李开海说，他在得胜沙工作了近30年，见证了商
场最鼎盛时期到如今营业状况一年不如一年。

“批发档口的老板货卖不动、日益上涨的经营成本
和市场竞争下越来越小的盈利空间……近几年我
们商场的顾客流失非常严重，一些做得比较大的
商户也转型做线上的销售，现在市场里，经常可以
看到有快递小哥来回奔波。”

商场无奈

打开销路

结合本土优势特色，打造海南
批发市场独特品牌

海南师范大学经济与管理学院教授索红表示，随着社会的
发展，电子商务领域的繁荣，物流业的兴盛，传统批发市场的衰落
是不可避免的，“全国不少中大型城市的批发市场，已经走上转型
升级之路。但是，这条路无法完全复制。”

“虽然一些商户通过电商平台打开了销路，但对于大部分个
体商户来说，没有系统的考量而加入电商大军，也是极其容易被
淹没的。”索红建议，海南传统批发市场的转型和升级，应该结合
海南本土特色发展，“岛内的综合性传统批发市场，可以向专业性
批发市场发展，结合海南独特的旅游区位优势，在政府部门的支
持下，从货源到运输再到销售，形成系统的销售网络，打造海南批
发市场独特的品牌，从而带动相关产业链的发展。”

专家看法
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步行街一侧的童装店铺步行街一侧的童装店铺
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