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“双11”别老盯着那只“猫”

本地实体店促销也很给力

白沙红橙线上预售火热；海口各大商场促销不手软

本报讯 每年一度的“双11”全民购物狂欢日如约而至。为了满足消费者多方面、多层次、多样化的消费需求，不少商家
大打营销组合拳，在往年的促销基础上开发了网媒合作、直播带货、演唱会券秒杀等新玩法，与线下互动有机结合。记者走
访了解到，为了迎接“双11”，海南本土电商企业已提前做好了货物储备、物流运输、厂商对接等相关工作。而海口各大商场
超市也不甘“寂寞”想分一杯羹，推出一系列促销活动，带动线下销售玩转“双11”。 记者曹宝心文/图

收获季+“双11”，采摘红橙催人忙

11月9日正午，白沙黎族自治县龙江农场八队基地，果
农们午饭后稍作休息，便又投入到了一天的红橙采摘及打
包工作中。

11月，正值白沙红橙成熟季节，“双11”购物狂欢的浪
潮，让原本就繁忙的收获时节不得不加快进程，为市场流通
环节提供充足仓储。

120多亩果园里遍布着茂盛的橙树，密密麻麻的果实
几乎要把枝干压垮，果农不得不用木桩来支撑。阳光下，一
把剪刀，一个塑料桶，一双塑胶手套，对准枝桠，“咔嚓”一
声，一个红橙滚落桶中，整套动作一气呵成。

52岁的杨阿姨摘果子有自己的一套门路。“我们采摘
时，对于红橙的尺寸是有要求的，一般采摘4号和5号这两
个尺寸的红橙大小刚刚好，太小或太大都不便于包装。”杨
阿姨说，现在是果实成熟的季节，但尚未到最好的时候，还
要再等上三五天，“一般来说，橙子的表皮发黄，才能达到甜
度要求。所以，采摘时尽量挑选长在外围的果，阳光照射充
足，甜度也更好。”

红橙线上预售，今年销量有望达
400万斤

基地监工林海东介绍，在这个季节上市的水果本来就
少，赶上“双11”热潮的红橙，更是肩负着“使命感”，要快速
销往全国各地，来个开门红，“红橙的采摘季将持续到春节，
最忙的时候采摘工作基本全天进行，整个工地每天的采摘
量将达两三万斤，打包也有1万斤左右。但目前还没有到活
动时间，很多合作电商还处于预售状态，所以只进行小批量
销售。”

海南农垦龙江农场有限公司农业开发部经理陈德弟介
绍，该农场拥有土地面积36.7万亩，去年白沙红橙的产量达
250万斤，产值1000多万元，“今年销量有望达到400万
斤！我们的分销商遍布全国各地，主要市场集中在海南、广
东、北京、上海、浙江等。10月20日已经开启了线上预售，
今天就发了200箱（10斤一箱）到北京。”

斥巨资采购先进分拣设备，减轻
人工压力

陈德弟透露，今年龙江农场将借“双11”的东风，陆续
推出开园采摘活动及现场直播销售，线上线下有机结合，通
过直播经济打造白沙红橙品牌，“考虑到‘双11’期间物流量
过大，为了避免运输堵塞导致果品损坏，我们已经提前在各
个合作电商平台预售环节发出公告，‘双11’当天不发货。”

记者了解到，为了保障活动期间白沙红橙的稳定输出
和品控设计，龙江农场还斥百万巨资采购了更先进的设备，
目前技术人员正在加班加点安装、调试设备。陈德弟告诉
记者，该分拣设备通过录入相应的数据概念，可以迅速识别
果实的直径大小、重量、甜度以及果相等，这样一来不仅大
大减轻了人工压力，还可根据品控设计更精准地服务不同
需求的消费群体，“分拣设备投入使用后，日拣量可以达到
8万-9万斤。”

不仅仅是农产品，海南许多特色产品
也提前完成“双11”储备，并全面铺展促销
活动。作为海南本土品牌，海南春光食品
有限公司今年也铆足了劲儿，借助演唱会
经济，推动“双11”购物狂欢热潮。“全天累
计消费top1，赠送跨年演唱会门票”“加购
抽mate30 pro”“前15分钟疯抢5折”“第
二份0元”等宣传标语在各大电商平台的
春光食品官方旗舰店上打出。除此之外，
店内商品也进行了大规模的促销活动，如
原价29.9元的椰子糕，“双11”到手价18.4

元；原价55元的炭烧咖啡，“双11”到手价
39.6元。

另一家海南本土特产食品店——南国
食品，同样在官网旗舰店主页挂出了“万份
爆款半价抢”等折扣优惠，同时开启了“双
11超底价狂撒福利”的直播间活动，8日晚
开播仅15分钟就有2万多的粉丝互动值，
59个产品链接了主播试吃、介绍，引起了消
费者极大的关注。此外，该店同样推出了第
2件6.9元专区、第2件9.9元专区、买1送1
起专区、三件8折专区等促销活动。
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主播“带货”送演唱会门票送手机，特产店卖货很溜

面对巨大的“双11”市场“蛋糕”，线下
各个商场也不甘示弱，纷纷推出促销活动，
发布大力度的促销信息，引领消费者“重返
实体店”。

“以前是线上商家独享‘双11’东风，现
在实体店也要紧跟这股热潮，加大线下优惠
力度，出门和闺蜜购物比待在家里上网开心
多了。”昨日，正在逛商场的市民廖女士向记
者感慨道。

记者走访发现，海南望海国际广场在
11月初就推出了一系列优惠活动。如11
月 1日-22 日，服饰预存 1000 元可升级
1500元，预存3000元可升级4650元，预存
6000元可升级9500元，预存10000元可升

级16000元，线上预存满3000元及以上，还
可以参与免单抽奖；11月1日-25日，化妆
预存3000元可升级3800元。

海口友谊商业广场推出了“双11”狂欢
节尽情嗨购活动，活动时间为11月8日-11
日，各大品牌的珠宝、服装、化妆品、鞋饰等
均进行了不同形式的优惠折扣活动，最低折
扣低至4折。

除了商场，海口各大商超也纷纷推出各
种促销活动。11月1日-3日，海口家乐福超
市率先开启“双11”提前购活动，推出了买满
100元即享进口食品、进口红酒等产品5折
的优惠；而在大润发国贸超市，10月30日-
11月12日，也推出了全场5折起优惠活动。
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打折促销不遗余力，引领消费者“重返实体店”
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